
一、概念理解 

1.推广会员：店铺有推广员 A，用户 B 为新用户（不曾在店铺注册线上会员或

者收银端会员），用户 B 通过推广员 A 推广的商品链接或者推广员 A 的好友邀

请注册成为店铺会员，此时用户 B 就变成用户 A 的推广会员 

推广员 A，邀请用户 B 成为推广员时：A 是 B 的上级 

用户 B 购买有返佣的商品后，将向上返佣 

例子说明： 

如下图，当 B 购买了返佣商品，那对 B 来说：； 

 

详细介绍： 

注：必须成为店铺会员才能成为推广员，故推广员也属于上一级别的下级会员 

① ：如图所示，B 级别（B1、B2）均为推广员 A1 的推广会员； 

② ：当 B 类用户购买返佣商品时：推广员 A1 获得佣金 



③ ：推广员 A1，推广商品给用户 B2，用户 B2 通过链接注册了会员，并购买

了商品，则 B1 是 A1 的推广会员，往后只要用户 B2 购买商品，A1 就能拿

到分佣 

二、操作流程 

第一步：推广员设置 

操作路径：云后台【网店】 -【分销管理】-【推广设置】 

设置说明： 

 

1. 开启分销：开启代表启用分销功能 



2. 推广员消费享受分佣：开启后推广员自己消费也可获得分佣，如 B1 消

费，B1 自己和 A1 都获得分佣 

3. 推广员入驻奖励：可设置【无奖励】、【积分】或【余额】，如果奖励

为【积分】或者【余额】，成为店铺推广员后，直接发放到余额/积分

里，可在储值卡流水/积分流水里查看 

4. 同级好友消费分佣：会员 B2 原为会员 A1 的推广会员，后面通过推广员

广告等方式升级为店铺 A 级别的推广员，A1 与 B2 即为同级好友，关闭

该设置，B2 购买商品 A1 无法拿到佣金 

5. 非推广员隐藏入口：开启推广员功能后，如果开启非推广员隐藏入口，

用户无法在小程序/微店上申请成为推广员，只能在云后台添加，已是推

广员的用户无法邀请好友成为推广员 

6. 分佣计算方式：可选择按利润或按销售额，例如按销售额，分佣则是销

售额*比率 

7. 成为推广员费用：设置成为推广员需支付的费用，设置为 0 即免费 

8. 成为推广员升级会员级别：若不需要升级则选择【不升级会员】，若需

要则选择一个对应的会员级别 

9. 好友成为推广员分佣比率：设置数额（百分比）后，推广员 A 邀请好友

B 成为推广员，可获取佣金为：B 支付的推广员费用 * 该数额 

10. 最低提现金额：赚取佣金后，推广员可以线上申请提现，提现金额不能

低于最低提现金额 

11. 创建时间：创建分销管理的时间 

12. 推广员默认有效天数：设置有效天数，推广员到期则失效，为 0 表示永

久有效 

13. 推广规则说明：选填奖励说明或其他说明 



第二步：设置推广商品（推广范围） 

 

1.设置佣金：有设置佣金比例的分类，分类下的商品为可推广商品，在小程序/

微店推广商品栏目可看到，商品佣金比例跟随分类所设置 

2.设置特殊商品：佣金比例可自定义，不跟随分类比例，即使分类未设置佣金

比例，商品也会可以在小程序展示 


